
جی اس ام پی
گزارش سالانه ۱۴۰۳



در جهان پرتغییر امروز، تنها سازمان هايی مسیر رشد را ادامه می دهند که «حرکت» را درونی کرده باشند؛ نه به عنوان یک واکنش، 

بلکه به عنوان یک اصل بنیادين. جی اس ام  پی هم از آغاز، بر پایه ی همين اصل بنا شده است: حرکت مداوم به سوی خلق ارزش 

بیشتر، توسعه ی خدمات هوشمندانه تر و دسترسی عادلانه تر به منابع مالی. اين حرکت نه تنها در محصولات و راهکارها، بلکه در 

مسیر  معتقدیم  ما  دارد.  ريشه  اجتماعی مان  مسئولیت  حتی  و  کارکنان  کاربران،  فروشندگان،  به  ما  نگاه  در  آینده،  به  ما  نگرش 

موفقیت، مسیری ایستا نیست؛بلکه مسیری  است زنده، پويا و همواره در حال بازتعريف.

حــــــــــــــــــــــــــرکت جوهره پیشرفت در جی اس ام پی



فــــــــــــــــــــــــهرست

داستان آغاز

شناخت مسیر

مقصد اول

در امتداد یک مسیر

یک کل منسجم

مسئولیت اجتماعی

۱

۵

۸

۲۱

۲۵

۲۸



به  نوين  مالی  راهکارهای  ارائه ی  هدف  با  تل،  همراه  توسعه  گروه  کلیدی  شرکت های  از  یکی  به عنوان  پاییز ۱۴۰۲،  در  جی اس ام پی 

فعالان صنعت موبایل، متولد شد.

در روزهايی که چالش های اعتباری و نیاز به دسترسی ساده تر به منابع مالی در اين صنعت بیش از گذشته احساس می شد، جی اس ام پی 

با طراحی و توسعه محصولات مختلف با تمرکز بر پاسخ گويی دقيق به خلاهای موجود، جایگاه خود را در بازار تثبيت و نفوذ قابل

 توجهی در میان فعالان صنعت موبایل کسب کرد.

جی اس ام پی حالا در جایگاهی ایستاده که دستاوردهایش گواه فعالیت اثربخش و آینده اش بازتاب افقی روشن در صنعت مالی و 

اعتباری کشور است؛ جایگاهی که نه فقط با توسعه محصولات، بلکه با شناخت عميق نیاز بازار و همکاری مؤثر با ذی  نفعان خود از 

جمله شبکه تامين مالی به دست آمده است.

داســــــــــــــــــــــــتان آغاز

داستان آغازصفحه ۱



پاییز ۱۴۰۲

پاییز ۱۴۰۳

زمستان ۱۴۰۲

زمستان ۱۴۰۳

بهار۱۴۰۳

تابستان۱۴۰۳

افزایش خطوط تامين اعتبار به بیش از ۳ تامين کننده

مذاکرات دسترسی به خطوط اعتباری جدید

 گسترش شبکه پذیرندگان به ۱۲۰۰۰ فروشگاه

 رونمــــايی از

 درگاه فروش

 اقســـــــاطی

حضوری

 آغـــــــــاز فعالیت

 پایلـــــوت تامين

اعتبار زنجیره ای

 تحقــــق اهداف

سال ۱۴۰۳

از تسهیلات  فـــــــــعالیت و رونمايی  آغاز 

جی اس ام پی کارت ويژه فروشندگان

شروع توسعه هسته مرکزی تسهیلات خرد

  تست اولیه هسته مرکزی تسهیلات خرد

  شروع توسعه تامين اعتبار زنجیره ای  

 اعطای ماهانه میلیاردها تومان اعتبار

خريد به فروشگاه ها



نگاه جی اس ام پی به آینده، فراتر از توسعه ی ابزارهای مالی است؛ مسیری مبتنی بر خلق ارزش افزوده در صنعت موبایل که در نهایت 

به شکل گیری یک فين تک تأثیرگذار و جريان ساز منتهی خواهد شد. فين تکی که با تکیه بر تجربه ی زيسته، زيرساخت های فناورانه و 

شناخت دقيق از نیازهای بازار، می تواند نقش تازه ای در پيوند میان خدمات مالی و زنجیره تأمين ایفا کند؛ نقشی که باز تعريف جريان 

اعتبار در صنعت موبایل را هدف گرفته و نويددهنده ی تحولی پایدار در مناسبات مالی اين حوزه است.

مــســــــــــــــــــــــــــــــــــــــیر توسعه و افق پیش رو

داستان آغازصفحه ۳



جی اس ام پی با تمرکز بر خلق راهکارهای مالی و اعتباری در صنعت موبایل، طیف متنوعی از خدمات 

و محصولات اعتباری را برای فروشگاه ها و کاربران نهايی ارائه کرده است. سراسر اين مسیر با تحلیل 

به  منجر  نهایت  در  که  شده است  ایجاد  و  طراحی  مالی  نهادهای  با  موثر  تعامل  و  بازار  نیاز  دقيق 

اثرگذاری در زنجیره تامين و فروش موبایل و لوازم جانبی شده است.

جی اس ام پی در اين مسیر از زيرساخت های فنی، مالی و اجرايی گروه توسعه همراه تل بهره مند 

شده و مسیر رشد و بلوغ خود را طی کرده است؛ به طوری که می توان گفت امروز جی اس ام پی در 

قامت یک بازيگر موثر در زيست بوم مالی و اعتباری کشور ایفای نقش می کند.

جــــــــــــــــــــــــی اس ام پی؛ فــين تک تخصصی
جانبی لوازم  و  موبایل  زيست بوم  در 
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داستان آغازصفحه ۴



فصل دوم

شــــــــــــــــــــــــناخت مسیر



در یک دهه گذشته، صنعت موبایل در ایران به یکی از بازيگران اصلی اقتصاد دیجیتال تبدیل شده است؛ نه فقط به دلیل تعداد کاربران، بلکه به خاطر نقش آن در شکل

 دادن به رفتار مالی و الگوی مصرف کاربران. هر گوشی موبایل حالا پلی  به سمت خدمات مالی و اعتباری است.

در چنين فضايی، ابزارهای سنتی دیگر پاسخ گوی نیازهای امروز نیستند. از تامين کنندگان تا کاربران نهايی، همه به راهکارهايی نیاز دارند که انعطاف پذیر، قابل اتکا و 

همگام با رشد سريع اين صنعت باشند. زيست بوم دیجیتال امروز، نیازهايی پدید آورده که مانند دسترسی لحظه ای به اعتبار، تسويه  حساب هوشمند و مدل های 

متنوع پرداخت تا چند سال پیش اساسا وجود نداشتند.

زيســــــــــــــــــــــــــت بوم دیجیتال و تولد نیازهای نو

شناخت مسیرصفحه ۶



عـــــــــــــــــــــــدالت در تسهیلات؛ فراگیری مالی چه وضعیتی دارد؟

در نظام سنتی بانکی ایران، منابع مالی به طور نابرابر در کشور توزيع شده اند و عمدتÒ در 

کرده  تغییر  حدی  تا  روند  اين  لندتک ها،  ورود  با  بوده اند.  متمرکز  برخوردار  استان های 

است؛ داده ها نشان می دهد مناطق کمتر برخوردار سهم بیشتری از تسهیلات لندتک ها 

دريافت کرده اند.

اين تحول، بیانگر ظرفیت لندتک ها برای گسترش دسترسی به اعتبار، بدون وابستگی به 

شعب فیزيکی و با تکیه بر زيرساخت های دیجیتال است؛ حرکتی که  می تواند گام موثری 

در جهت تحقق عدالت مالی و توزيع متوازن منابع در اقتصاد ایران باشد.

شور
توسعه ی متوازنتحقق عدالت مالی و توزيع متوازن منابع در زيست بوم اعتباری ک

شناخت مسیرصفحه ۷



مــــــــــــــــــــــــقصد اول

فصل سوم



از آن، کمتر به رسمیت  از تجربه، اصلاح و رشد. در هر گام، محصولی شکل گرفت، نیازی پاسخ داده شد و ظرفیتی فعال شد که تا پیش  مسیر طی شده، روایتی ست 

شناخته شده بود. از ابزارهای تسهیل خريد در فروشگاه های موبایل گرفته تا راهکارهای اعتباردهی مبتنی بر داده، هر خدمت، قطعه ای از پازل بزرگ تری بود که امروز 

تصوير شفاف تری از آن در حال شکل گیری ست.

اکنون در نقطه ای ایستاده ایم که مجموع اين تلاش ها، نه فقط دستاوردهای عملیاتی، بلکه زمینه ای برای ورود به زيست بومی وسيع تر فراهم کرده است؛ زيست بومی 

که فين تک را نه به عنوان یک امکان، بلکه به مثابه ادامه منطقی مسیر تعريف می کند.

مـــــــــــــــــــــــقصد اول

مقصد اولصفحه ۹



در سال ۱۴۰۳، جی اس ام پی بیش از ۱۶۰۰ میلیارد تومان تسهیلات برای خريد اقساطی موبایل و لوازم جانبی به 

کاربران نهايی اعطا کرد؛ رقمی که معادل ۷ درصد کل تسهیلات پرداخت شده توسط لندتک های کشور بود. 

و  چشمگیر  رشدی  نشانگر  نرسیده است،  سال   ۲ به  هنوز  فعالیتش  عمر  که  مجموعه ای  برای  عملکرد  اين 

جایگاهی تثبيت شده در فضای فناوری های نوين مالی کشور است.

تســــــــــــــــــــــــهیلات خرد

اگر اين مبلغ را در قالب اسکناس ۱۰ هزار تومانی روی هم بچینيم، 

ارتفاع آن تقريبا ۵۵ برابر از برج میلاد بلندتر خواهد شد.

مقصد اولصفحه ۱۰

ریال۱۶,۰۰۰,۰۰۰,۰۰۰,۰۰۰



به کاربرانی از ۵۵۰ شهر مختلف در ایران تسهیلات خريد کالا 

اعطا کردیم.

اين یعنی بیش از ۴۴ درصد کل شهرهای ایران حداقل یک بار 

از تسهیلات جی اس ام پی استفاده کرده اند.

از چــــــــــــــــــــالدران تا چابهار،
از شــــــــــــــــــــیروان تا کـــنگان

چالدران

چابهار

شیروان

کنگان

۵۵۰ شــــــهر

۴۴ درصداز ۱۲۴۵ شهر

مقصد اولصفحه ۱۱



در سالی که گذشت، جی اس ام پی با تمرکز بر توسعه فراگیری مالی، مسیر متفاوتی در توزيع تسهیلات خرد پیمود. ۱۹.۸ درصد از تسهیلات پرداخت شده، به مناطق کمتر 

برخوردار اختصاص یافت؛ سهمی بیش از دو برابر نظام بانکی و فراتر از متوسط سایر لندتک ها. اين عملکرد، بازتابی از تعهد ما به تمرکززدايی مالی و تقويت فراگیری در 

ارائه خدمات مالی واعتباری است؛ رويکردی که در کنار رشد عددی، به توازن جغرافیايی و کاهش شکاف دسترسی کمک کرده است.

در مســــــــــــــــــــــــــیر فراگیری مالی

استان های برخوردار
استان های نیمه برخوردار
استان های کم تر برخوردار

استان های برخوردار
استان های نیمه برخوردار
استان های کم تر برخوردار

استان های برخوردار
استان های نیمه برخوردار
استان های کم تر برخوردار

بانک هـــا

لندتک ها

GSMPAY
٪۵۲٫۲

٪۲۸
٪۱۹٫۸

٪۳۰٫۵

٪۱۵٫۱
٪۸٫۲

٪۱۲٫۳

٪۵۷٫۲

٪۷۶٫۷

مقصد اولصفحه ۱۲



با هدف تسهیل شرایط تامين موجودی فروشگاه های موبایل، جی اس ام  پی کارت به عنوان یک ساز و کار 

هدفمند برای تسهیل خريد عمده در بستر اعتباری معرفی شد. اين کارت امکان خريد اعتباری موبایل 

و  می کند  فراهم  همراه تل  وب سایت  از  هفته  در  تومان  میليون   ۵۰۰ سقف  تا  را  جانبی  لوازم  و 

بازپرداخت اين اعتبار ۷ روزه و بدون سود است.

جــــــــــــــــــــــــی اس ام پی کارت

میزان تسهیلات پرداخت شده

۲,۰۰۰,۰۰۰,۰۰۰,۰۰۰
قالب در  گردش  در  تسهـــــــیلات  تومان  میلیارد  هزار   ۲ از  بیش  حاضر  حال  در 

جی اس ام پی کارت در اختیار فروشندگان قرار گرفته است.

+
تومان

تعداد کارت صادر شده

۱۲۹۵
بیش از ۱۲۹۵ فروشگاه موبایل در کشور 

از جی اس ام پی کارت استفاده می کنند.

سقف خريد هفتگی

۵۰۰,۰۰۰,۰۰۰
از وب سایت همراه تل

تومان

مقصد اولصفحه ۱۳



بیش از ۳۹,۲۸۷ خريد عمده موبایل و لوازم جانبی تنها در 

شده انجام  کارت  پی  جی اس ام  از  استفاده  با  سال ۱۴۰۳ 

 است. یعنی هر ۱۳ دقیقه یک خريد عمده انجام می شود. 

زمان دقیقه   ۱۴ حدود  چیزی  شما  از  گزارش  اين  مطالعه 

می گیرد، یعنی در زمان مطالعه اين گزارش یک خريد انجام 

شده است.

تعداد خريد انجام شده

مقصد اولصفحه ۱۴



درگاه فروش اقساطی حضــــــــــوری جی اس ام  پی با هدف توانمندسازی 

سرويس،  اين  است.  شده  طراحی  خرد  کسب وکارهای  و  فروشگاه ها 

امکان فروش اقساطی را بدون پیچیدگی های فنی یا دغدغه تامين مالی 

از درگاه جی اس ام پی استفاده می کنند،  فراهم می کند. پذیرندگانی که 

و باشند  داشته  بیشــــتری  فروش  نکول،  ريسک  کاهش  با  می توانند 

هم زمان قدرت خريد مشتريان خود را نیز افزایش دهند؛ راهکاری که به 

رشد درآمد و رقابت پذیری آن ها کمک می کند.

درگـــــــــــــــــــــــاه فروش اقساطی

GSMPAY Credit

مقصد اولصفحه ۱۵



گســـــــــــــــــــــــتردگی درگاه ها در شهرها و استان ها

در  شهر  جنوب شرقی ترين  تا  ماکو  در  کشور  نقطه  شمال غربی ترين  از 

چابهار، درگاه های فروش اقساطی جی اس ام  پی گستره ای به وسعت 

ایران را پوشش داده اند. 

پراکندگی  نماد  فقط  نه  کیلومتری   ۲,۵۸۴ فاصله  اين 

جغرافیايی، بلکه نشانه ای از تعهد مجموعه به گسترش 

عدالت مالی و دسترسی یکسان به ابزارهای نوين فروش 

دورافتاده ترين  تا  کلان شهرها  از  کشور،  سراسر  در 

روستاها است.

ماکو

چابهار

مقصد اولصفحه ۱۶

۲٫۵۸۴ کیلومتر



استان هايی که بالاترين تعداد
درگاه فروش اقساطی را دارند

۱-تهران

۲-مازندران 

۳-یزد

۴-لرستان 

۵-آذربایجان غربی

شهرهايی که بالاترين تعداد
درگاه فروش اقساطی را دارند

۱-تهران

۲-یزد

۳-خرم آباد

۴-ارومیه

تهران۵-قزوين

قزوين مازندران

یزد

لرستان

ی
رب

 غ
ن

جا
ای

رب
آذ

تعداد خريد قسطی از طريق درگاه های حضوری

۲۲,۶۷۳
 سفارش خريد قسطی تنها در۶ ماهه  دوم سال ۱۴۰۳

مقصد اولصفحه ۱۷



محــــــــــــــــــــبوب ترين کالاهای خريداری شده با استفاده از درگاه

اپل

A55 آیفون ۱۳
سامسونگ

S24 FE گلکسی

سامسونگ

S24 Ultra گلکسی

سامسونگ

گلکسی  A35

سامسونگ

گلکسی

مقصد اولصفحه ۱۸



۱۰۸,۹۰۰,۰۰۰,۰۰۰

۳۲۷,۵۰۰,۰۰۰,۰۰۰

۳۶۳

۴۵۲

اعــــــــــــــــــــــــــتبار زنجیره ای

هوشمند  راهکاری  پی  جی اس ام  زنجیره ای  اعتبار 

تجــــاری میان اعتبار در بســــــــتر روابط  تامين  برای 

تأمين کننده، فروشنده و مشتری است؛ مدلی که 

با حذف واسطه های مالی، جريان فروش را سريع تر، 

ساده تر و ایمن تر می کند. در اين مدل فروشندگان 

از مبلغ کالا،  با پرداخت بخــــــــــــــشی  می توانند تنها 

موجودی فروشگاه خود را تامين کنند و باقی مبلغ 

سرويس  از  اســــــــتفاده  با  و  اعتباری  صورت  به  را 

اعتبار زنجیره ای جی اس ام پی پرداخت کنند.

مقصد اولصفحه ۱۹

تعداد  تسهیلات اعطايی

میانگين ماهانه

مبلغ تسهیلات اعطايی

مبلغ خريد با زنجیره ایتعداد خريد با زنجیره ای

تومان

تومان



آیــــــــــــــــــــــــــنده؛ از لندتک به فين تک

بر نیازهای واقعی  اتکا در حوزه تسهیلات اعتباری، در مسیر تبدیل شدن به یک نهاد مالی فناور (فين تک) گام برمی دارد. تمرکز  با تکیه بر عملکرد قابل  جی اس ام پی 

اکوسيستم موبایل، ما را در موقعیتی قرار داده که بتوانیم با بهره گیری از داده، فناوری و رويکردهای نوآورانه، طیف گسترده تری از سرويس های مالی را برای گروه های 

متنوع تری از مشتريان طراحی و ارائه کنیم. مقصد بعدی، فراتر از تسهیلات؛ نقطه ای است که جی اس ام پی به عنوان یک بازيگر جدی در فضای فين تک، نقش آفرين 

خواهد بود.

FINTECH

مقصد اولصفحه ۲۰



فصل چهارم

در امــــــــــــــــــــــــتداد یک مسیر



در امــــــــــــــــــــــــتداد یک مسیر

نیست؛  مالی  پلتفرم  یک  روایت  تنها  جی اس ام  پی،  ماجرای 

روایت هزاران فروشنده، خريدار، و صاحب کسب وکار است که 

در طول مسیر به آن پيوسته اند.

از فروشنده ی جوانی در شهر زابل که با اولين اعتبار دريافتی 

قلب  در  فروشنده ای  تا  کرد،  برابر  دو  را  ويترينش  موجودی 

تهران که حالا تسويه هایش را دقيق و منظم مدیريت می کند؛ 

اعتمادی است،  مشترک  متنوع  چهره های  اين  میان  آن چه 

  است که به زيرساخت های مالی جی اس ام پی داشته اند.

در امتداد یک مسیرصفحه ۲۲



فروشــــــــــــــــــــــــندگان؛ بزرگترين سرمایه جی اس ام پی

تجاری، همراهان  اين  می روند.  شمار  به  پی  جـــــی اس ام  در  ما  دارايی های  بزرگ ترين  از  یکی  و  راهبردی  سرمایه ای  پذیرندگان،  گسترده ی  شبکه  و  همکار  فروشندگان 

ارزش آفرينانی هستند که روزانه تجربه ی اعتبارسنجی، خريد اقساطی و دسترسی مالی را برای هزاران مشتری ممکن می سازند. حضور فعال اين شرکای ارزشمند در جای

 جای کشور، مسیر ما را برای گسترش فراگیری مالی و توسعه ی هدفمند در بازار فين تک هموارتر کرده است.

توزيع دموگرافیک فروشندگان همکار

٪۱۰٪۹۰

نسل زینسل واینسل ایکسمتاهلمجردمردزن

٪۳۹٪۶۱

٪۲۸ ٪۶۰ ٪۱۲

در امتداد یک مسیرصفحه ۲۳



کـــــــــــــــــــــــاربران؛ نبض تپنده ی زيست بوم جی اس ام پی

گسترش خدمات مالی بدون درک عميق از رفتار و نیاز کاربران ممکن نیست. در جی اس ام  پی، کاربران نه صرفÒ دريافت کنندگان خدمت، بلکه شاخص های زنده ی عملکرد، 

و دسترس پذیری  در  موفـــــقیت  بیانگر  ما  کاربران  تنوع  پرتقاضا،  شهرهای  در  مشــــــارکت  تا  کشور  دوردست  نقاط  در  حضور  از  هســــتند.  سيستم  کارايی  و  توســـــعه 

فراگیری مالی است.

توزيع کاربران دريافت کننده تسهیلات براساس سن، وضعیت تاهل، جنسيت

٪۲۳٪۷۷

نسل زینسل واینسل ایکسمتاهلمجردمردزن

٪۲۷٪۷۳

٪۲۳ ٪۵۲ ٪۲۵

در امتداد یک مسیرصفحه ۲۴



فصل پنجم

یک کــــــــــــــــــــــــل منسجم



یک کـــــــــــــــــــــــل منسجم

پشت هر خدمت پایدار و هر تجربه کاربری موفق، تیمی ایستاده که با هماهنگی، تخصص و 

انگیزه ی مشترک عمل می کند. در جی اس ام  پی، انسجام میان تیم ها نه تنها یک ارزش سازمانی، 

بلکه ستون اصلی پیشرفت و توسعه ی محصولات محسوب می شود. همکاری مستمر میان 

بخش های فنی، عملیاتی، تجاری و پشتیبانی، امکان ارائه ی خدمات دقيق، به موقع و سازگار با 

نیاز بازار را فراهم کرده است.

مسئولیت پذیری  و  خلاقیت  دانش،  بر  متقابل  اتکای  می سازد،  ممکن  را  هم افزايی  اين  آنچه 

نوآوری، و  رشد  در مسیر  داده  امکان  پی  که به جی اس ام   سرمایه ای  است؛  انسانی  نیروهای 

با ثبات و اعتماد حرکت کند. اين ترکیب منسجم، پیشران دستيابی به اهداف بزرگ تر در صنعت 

فين تک و بازار اعتباری کشور است.

یک کل منسجمصفحه ۲۶



تیم هـــــــــــــــــــــــای متخصص با هدف مشترک

ابتدای سال ۱۴۰۳:

انتهای سال ۱۴۰۳:

نرخ رضایت از محیط کار

میانگين سنی کارکنان

تعداد اعضای تیم جی اس ام پی

 ۱۴
۴۵ 

نفر

نفر

٪۸۲

سال۳۳

٪۳۳٪۶۷

یک کل منسجمصفحه ۲۷

مردزن



فصل ششم

مــــــــــــــــــــــــسئولیت اجتماعی



جی اس ام  پی به عنوان یک بازيگر نوآور در صنعت فين تک، مسئولیت اجتماعی را بخشی بنیادين از راهبرد رشد خود می داند. ما بر 

بهبود  و  حفظ  تا  گرفته  اقتصادی  عدالت  گسترش  از  کند؛  حرکت  اجتماعی  توسعه ی  با  همسو  باید  مالی  توسعه ی  که  باوريم  اين 

کیفیت زيست بوم هايی که در آن فعالیت می کنیم. اين رويکرد، ما را بر آن داشته تا در کنار خلق ارزش برای ذی نفعان، نقش فعالی در 

ارتقاء رفاه عمومی و پایداری بلندمدت ایفا کنیم.

مسئولیت اجتماعیصفحه ۲۹

مــــــــــــــــــــــــسئولیت اجتماعی



در مسیر مسئولیت اجتماعی، جی اس ام  پی با تمرکز بر فراگیری مالی تلاش کرده است تا امکان دسترسی به منابع اعتباری را برای طیف گسترده تری از کسب وکارها و 

شهروندان در سراسر کشور فراهم کند. توزيع هوشمند تسهیلات، به ويژه در مناطق کمتر برخوردار، گامی مؤثر در جهت کاهش شکاف اعتباری و تمرکززدايی از منابع

مالی بوده است. 

تســـــــــــــــــــــــهیلات عادلانه، رشد پایدار

مسئولیت اجتماعیصفحه ۳۰



در ادامه  مسیر مسئولیت اجتماعی، جی اس ام پی با اجرای طرح «جنگل جی اس ام پی»، گامی متفاوت و 

نمادين در قدردانی از فروشندگان برتر برداشت. در اين طرح، به  افتخار هر یک از فروشندگان موفق یک 

اصله درخت کاشته شد. اين حرکت، بازتاب نگاه جی اس ام  پی به مسئولیت پذیری فراتر از خدمات مالی 

است؛ نگاهی که رشد پایدار، مشارکت اجتماعی و اثرگذاری مثبت را به عنوان بخشی از مسیر توسعه 

تعريف می کند.

هـــــــــــــــــــــــم راستا با مسئولیت اجتماعی، هم دل با فروشندگان

مسئولیت اجتماعیصفحه ۳۱



احداث جنگل جی اس ام پی

به مساحت ۳۰۰۰ مترمربع



اين مسیر رو به بالا ادامه دارد...
www.gsmpay.ir



www.gsmpay.ir info@GSMPay.ir ۰۲۱-۹۶۸۸۳

www.linkedin.com/company/gsmpay


